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Los tres fundadores: Suraj Shirvankar, Fernando B

ito y Xavier Re

Paack dispara ingresos
hasta los 56 millones

La ‘start-up’ de logistica para ‘e-commerce’ exporta el 35%

BLANCA GISPERT
Barcelona

Paack es una de las start-ups de
Barcelona que més ha crecido gra-
cias al auge del comercio electroni-
co durante la pandemia. Esta em-
presa logistica, especializada en
entregas a conveniencia del consu-
midor, prevé pasar de facturar 17 a
56 millones de euros este afio y su-
perar los 100 millones en el 2021,
asegura Fernando Benito, el funda-
dor del negocio junto a Suraj Shir-
vankar y Xavier Rosales.

Benito apunta que el crecimien-
to de la empresa, nacida hace cua-
tro afios, se explica por la coyuntu-
rapero también por lasolucion que
aporta a las grandes compaiiias de
consumo, como Inditex, Decath-
lon, Fnac, Nespresso, Media Markt
o0 Amazon (algunas de las 150 em-
presas para las cuales trabaja ac-
tualmente). “Paack ofrece a estas
marcas un sistema tecnologicoylo-
gistico que permite al consumidor
final elegir las franjas horarias de
entrega del pedido. Resolvemos
uno de los principales rompecabe-
zas del e-commerce”. Paack tam-
bién gestiona entregas rapidas en
dos horas, su objetivo inicial como

empresa, aunque con el tiempo se
hadado cuentade que “lainmedia-
tez es unanecesidad menory cara”.
Ahora representa el 10% de la acti-
vidad.

Para conseguirlo, la compaiiia
cuenta con una plataforma digital
degestionde horariosyconunared
de 10 centros de distribucion y 20
almacenes. “Recogemos los pro-
ductos en las naves de las grandes

La empresa desarrolla
un sistema que
permite a grandes
marcas entregar por
franjas horarias

marcas, los guardamos en nuestros
centros y los entregamos a la hora
que se haconvenido”. Lacompaiia
emplea 255 personas de forma di-
recta y mas de 400 si se tiene en
cuenta el personal que contrata via
empresas de trabajo temporal. La
red de mensajeros, también con-
tratados a través de empresas ETT,
asciende alos 2.000.

E165% de los ingresos proceden

del mercado espafiol y el resto de
Francia y el Reino Unido, donde la
compaiia abri6 almacenes en Pa-
ris, Niza y Londres en el 2017. De
cara al proximo afio, la empresa
prevé reforzar estos tres mercados
y a finales del ejercicio, entrar en
paises como Alemania e Italia.

Paraabordar este crecimiento, la
compaiia consigui6 45 millones en
noviembre (fue la mayor ronda re-
gistrada en Barcelona este afo).
Los invertird en un nuevo almacén
logistico robotizado en Madrid -lo
alquilard ala empresa VGP y desti-
naraunos 20 millones en maquina-
ria- y ala mejora de la plataforma.
La firma estd contratando talento
tecnoldgico, como Olivier Colinet,
exdirector de Google Cloud en Eu-
ropa y Oriente Medio. El proximo
afo espera alcanzar una plantilla
de 450 empleados directos.

Los propietarios de la empresa
son los tres fundadores, que tienen
menos del 50% del capital, y los
fondos inversores, entre los cuales
destacan Bregal Milestone, RPS
Ventures, Riders Global, Fuse, Ki-
bo Bonsaiy Big Sur. La empresa to-
davia no obtiene beneficios netos
aunque si registra beneficio bruto
positivo.e

BAQUEIRA BERET

La estacion de esqui presenta un ERTE al
30% de la plantilla, unos 200 trabajadores

= Baqueira Beret ha presentado
un expediente de regulacion
temporal de empleo (ERTE)
que afecta al 30% de la planti-
lla. Segin avanzo el diario
Segre, unos 200 empleados se
han visto afectados por el re-
corte, especialmente en el am-
bito del personal de pistas,
remontadores y mantenimien-
to. Las restricciones de movili-

dad han llevado a la estacion de
la Val d’Aran a adoptar esta
medida, ya que actualmente
solo la mitad de su dominio
esquiable esta en funciona-
miento. La voluntad de la esta-
cién es incorporar estos traba-
jadores a medida que se vayan
abriendo progresivamente las
pistas y la situacion sanitaria
mejore. /ACN

HYDROKEMOS

La ‘start-up’ de filtraje de aguas ingresa medio
mill6n tras la toma de control de Victoria

Tl

El nuevo director, Andriy Kharuk Carabela

=Hydrokemos, una start-up
especializada en la depuracion
de aguas contaminadas, cerrard
el afo con unos ingresos de
medio millon de euros tras estar
apunto de desaparecer a finales
del 2019. La compaiiia, fundada
en el 2012 como spin-off del 1QS,
entrd en preconcurso de acree-
doresy, en enero, logrd su salva-
cién a través de una ampliacion
de capital de 350.000 euros
suscrita por uno de sus accionis-
tas, el fondo inversor Victoria
Venture Capital. Con esta ope-
racion, el fondo se convirtio en
el accionista mayoritario, prepa-
r6 un plan estratégico y renovo
el equipo directivo. El fundador,
el doctor Josep-Alfons Canicio,
se desvinculd del negocioy el
responsable de proyectos, An-
driy Kharuk Carabela, fue nom-
brado director ejecutivo. “La
empresa estaba demasiado
enfocadaal I+D y ahora prioriza
las ventas y el alquiler de lama-
quinaria agestores de residuos y

empresas con aguas industriales
contaminadas”, sostiene Kha-
ruk. Hydrokemos cuenta con un
parde instalaciones, unaenel
area metropolitana de Barcelo-
nayotra (construida este vera-
no) en el complejo petroquimico
de Tarragona. “La pandemia ha
frenado la actividad pero el
Pproximo ano nos vamos a recu-
perar, ya tenemos ofertas forma-
lizadas por valor de 2 millones”,
asegura. Actualmente, Hydro-
kemos emplea a3 personasy
tiene su sede en Vic (donde esta
el fondo Victoria). También
cuenta con un taller y un labora-
torio en Aviny6 que alquilaala
empresa Cim Aigua. Desde su
nacimiento, lacompaiiia ha
levantado 3 millones de euros,
delos cuales 1,35 proceden de
ayudas europeas. La empresa
tiene patentado un sistema de
depuracion de aguas que elimi-
na de forma sostenible amonios
ynitratos del agua a través de
electricidad. /B. Gispert
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